
汇融名城  店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口V   其他              
活动时间：  2012.3.19-2012.03. 25                   

活动主题：          会员回馈，买就省            

主要活动内容：    会员专享全场满68省6元，满128省12元，满248元省24元等，会员特价活动等。                                                      

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	444
	63.46
	28174 
	7462
	26% 
	2%

	上月同期数据
	486
	59.67
	29001.48
	8432.4 
	29% 
	42%

	对比结果（%）
	9.4%
	 6%
	-2.9%
	-13%
	-3% 
	-40%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。）
3月12日-3月18日
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	444
	63.46
	28174 
	7462
	26% 
	2%

	上月同期数据
	446
	58.3
	26005.94
	7257.7
	   28%
	32%

	对比结果（%）
	0%
	 8%
	7.6%
	2.8% 
	-2%
	-30%


3、 活动期间新增会员    38     
2、 总结
1、 活动的亮点
A， PoP宣传到位，做到每个活动主题都有相应宣传
B， 活动前期准备工作到位，以dm单和短信形式提前通知到了会员

C， 营业员的销售激情高涨，做到每位顾客都宣传到我们的活动，尽最大可能引导顾客更多消费。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

A， 正确宣传我们的会员权益，让顾客感受到成为我们的会员的优惠。
B， 在销售过程中，营业员的正确引导。

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

我店本次活动销售与前一周比较增长达到10%。

