   崇州金带街   店活动总结

活动性质：公司活动 v  片区活动 口   其他           
活动时间：   2012年3月19日——3月25日                    

活动主题：    3月促销活动                   

主要活动内容：   全场满68元省6元，满128元省12元，满238元省23元    
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	615
	37.81
	23257.3
	6389.83
	27.47%
	41.2%

	上月同期数据
	660
	33.38
	22031.84
	7507.08
	34.07% 
	51.9%

	对比结果（%）
	-6.8%
	13.2% 
	5.5%
	-14.8%
	-19.3%
	-20.6%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间为7天，那就应从3月12日到3月18日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	615
	37.81
	23257.3 
	6389.83 
	27.47%
	41.2%

	上月同期数据
	663
	31.29
	20749.87
	6904.01
	33.27%
	52.5%

	对比结果（%）
	-7.2%
	20.8% 
	12.08%
	-7.4%
	-17.4%
	-21.5%


3、 活动期间新增会员    46       人

2、 总结

1、 活动的亮点
活动直接满省，更体会优惠的价值，让顾客真切感受到了实惠。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

一般情况都是附近的常住居民和慢性病患者需要长期吃药的
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

