               双林店千店店长会议整改意见

1、   大力发展新会员，维护老会员，建立健康档案，定期回访，电话告知门店的促销活动来提升会员的客单价。
2、    调整商品陈例，陈列要饱满、美观、有层次感，合理的利用POP与商品陈例搭配。
3、    加强收银员一句话服务意识和宣传意识,进行收银员的培训从怎样推荐会员卡、季节性品种、活动内容宣传来给顾客更好的服务。
4、    记住顾客长期需要的商品和长期服用的药，有特价的时候通知，并且做好会员日的特价和买赠的活动，来吸引更多的顾客，加强导购和关联销售。

5、    用专区来打造季节性商品、夏季减肥系列，同样购买柳条和藤花来装饰店堂，给顾客一个全新的视野，这样也能增加顾客在店的停留时间，也是给我们自己一个销售机会，尽量给顾客创造一个温馨，舒适的购物环境

