                       千店店长会议发言材料修改
    通过了解十位店长于自身门店进行的总结与我店对比综合观点，我觉得有以下五点需要改进：1.可在门口设防报刊，如放置报架，把每期订购的太极报刊展示出来，来往顾客可随心翻略，既可让他们了解相关病情又能加大太极的宣传。

2.我店店面设计有待提高，主要表现在货架的陈列以及pop提示的展示。一个好的店面，需要更美观的陈列促导顾客消费。

3.夏季高温即将来临，本店可在门口放置一桶清凉热饮，用中草药熬制，既能治病也能解暑，希望茶桶能在夏季来临时可以到本店。

4.像涪陵店长所说的，营销以情动人。我觉得我店在和顾客沟通时技巧和心没有更好地用上，在此后加强这方面的锻炼，与邻边以及远客户建立更好的情谊。

其次，最为重点的还是刘晓青店长的发言，把店长这个位置归位，认真熟知店长在店中的作用。以此，我也要加强在一线的历练，增强在门店的营销手法，与店员之间的合作再上一层楼，一起为太极实现“千店太极”而努力。

