
小关庙店
1. 学习，学习专业知识与销售技巧。
2. 团结，店员间的协作与团结非常重要，不可能凭借那一个人的力量，可以把一个店发展的很好，都需要大家一起努力。
3. 销售，销售很重要，售后服务也同样重要，特别是医疗器械，给顾客一种购买就放心的感觉，再次购买的机会也会增加。

4. 社区活动，对门店的宣传，带动销售。

5. 关联销售，病种组方，提升客单价的同时，也让顾客把病治好，这才是最终目的，培养忠实顾客。

6. 会员，会员才是最忠实的顾客，大力发展会员，培养忠实的顾客。

7. 陈列，店堂的布置与陈列，以陈列来带动销售。


