
       双林     店活动总结

活动性质：公司活动 口V   片区活动 口   其他              
活动时间：3月19日到25日                    

活动主题：                       

主要活动内容： 满68省6元满128省12 满238省23                                                       

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	934笔
	53.59
	50059.57
	14152
	28
	13.85

	上月同期数据
	925
	39.799
	36814.69
	10332
	28
	37.6

	对比结果（%）
	0.9
	34.65
	35.977
	37
	0
	-63


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间为7天，那就应从3月12日到3月18日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	934笔
	53.59
	50059.57
	14152
	28
	13.85

	上月同期数据
	1080笔
	39.77
	42954.19
	13334
	31
	37.42

	对比结果（%）
	-13.5
	34.74
	16.50
	6.13
	-9.6
	-62.9


3、 活动期间新增会员   55     人

2、 总结

1、 活动的亮点

因为活动期间天气降温又下雨，来客数很低大家心里很着急，于是我们联系了钙铁锌，莎普爱思，
黄金搭档，哈药三精的厂家来我店内作促销活动，虽然厂家来了后厂家的产品没有卖好多钱但是

店里一下子就热闹起来了，来客数也有稍微的增加。后来天天渐渐好转了，生意也逐渐恢复了，要是当时天气差的时候没有采取任何措施可能会流失掉一部分的销售
2：店内特价产品的花车陈列和针对活动的POP宣传

我们打了气球拱门，在收银台，成药区中药区都张贴了海报。

3.将非会员转为有效会员的成功经验

当时有个顾客在收银台结账的时候，我们收银员一句话服务询问顾客有没有会员卡可以享受这次的活动，排在她后面的另一个顾客看见后觉得很优惠，也就紧接着询问我们怎么办理会员卡于是我们的营业员很热情的象她介绍了并且为他办理了会员卡。这样我们便将非会员成功转为了有效会员

