      2012年东昌路店2月工作总结和3月工作计划

           第一部分工作总结
一：门店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新办会员人数
	2月会员消费占比
	1月会员消费占比

	门店
	4.2万
	2.72万
	0.25万
	682.64
	4166.6
	4083.02
	70
	35.78%
	43.52%


二：2月措施执行落实情况：（增量措施完成情况或与销售有关的措施）
1. 中药品种购进了西洋参等，加上公司铺的中药基本品种，现在中药的的种类增加了许多。对于重要的销量也有所增加。对于心脑血管的养身配方搭配销售有了好的开端。销量增加了563.88
2. 对于药品的搭配销售，单买的现象有所下降，顾客对于配伍买药也不反感。这个对于销量是一个提高
3. 加强了员工的保健品知识及卖保健品的意识，2月的保健品销量4431.94，比1月561.9的销量

第二部分工作计划

一、片区及片区重点门店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	门店
	4.2
	
	0.25
	
	4166.6
	
	
	


二、片区门店3月工作重点（只写3点，3月要进行总结）
1.做好社区活动，争取多办理有效会员人数，提高销量
2.对于门店的滞销及效期产品的处理

3.加强病种组方的学习，对于公司的重点品种学习进度加强。
三、需解决的问题：

提供一个小展台，方便蜜语花香的展示，由于我们店现在是柜台式，蜜语花香摆放在里面不利于它的宣传及展示。
