
2012年3月8日片区会议内容概要
一、1、了桐君阁股份公司今年的目标在去年的基础上增长20个亿，毛利1.2个亿。我们必须围绕集团公司今年的工作指南“创新营销、真抓实干”开展我们今年的工作。

2、公司抓好集中采购的工作，达到集中营运50个厂家100个品种的目标。

3、加快医院业务的发展

4、统计本店的集团工业品种，熟悉哪些是集团工业品种。

5、抓好减员工作。

6，社区活动的开展。

7、会员资料填写的完整性。

二、1、3月促销活动的开展及流程

    2，2月会员消费占比

三、安全知识学习

1，现金管理

2，借货问题

                四、门店日常工作

1，记账

                 2，每月1日打社保单子

                 3，盘点教会员工

                 4，效期：调任或者离职3月以内的效期必须解决。

                 5，客单价

                 6，保健品的任务 

总结七个点

1、 效期分配到每个人头

2、 库存上下限可以申请调整

3、 价格问题网上报

4、 保健品的学习和搭配

5、 门店黄价签：降价品种

6、 宣汉县的医保卡在光华店和旗舰店开通，写POP宣传。

7、 会员权益暗访工作。
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