重庆参观总结
在3月26日我们开完会，第二天我们的目的地是重庆桐君阁的两个重要门店的参观，经过这次的参观有以下感受：
1． 药品看起来给人的感觉很清晰，让顾客的眼球放眼望去觉得丰满。

2． 药品的摆放让顾客觉得很轻松，特别是最下面的几层不需要蹲下去看，只要低头就可以看到。

3． 药店pop的制作很漂亮，和摆放也很吸引眼球。

4． 整个店堂给人很丰满，很清晰、温馨。

5． 在库存控制上他们都会在每个月都会清理在一个月没有动销的品种进行分析原因和商讨解决办法，将库存控制在有效范围内。

6． 在效期、滞销上他们都会每个月将所有的品种清理出来上每个员工都知道哪些柜上哪些是效期和滞销品种将其进行首推，在看实在不好销售的再找其他店商量进行调拨。
7． 在员工培训上他们都会每个月进行一次全体员工培训，每星期也会进行一次小的药物配方学习。
进过这次的参观我知道了我们店有很多的不足，我将会在以后的工作中改掉自己的不足，将店面打造新的面貌，提高销售。
                        大邑沙渠  韩万美
