       大邑沙渠      店活动总结

活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：      3月19日至25日                 

活动主题：   3月八大片区活动                  

主要活动内容：全场满68元省6元  ， 满128元省12元，满238元省23元

数据分析

活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	154
	31.18
	4802.42 
	1478.93 
	31% 
	5%

	上月同期数据
	117
	36.42 
	4261.06 
	1583.41 
	37% 
	26%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	154
	31.18
	4802.42 
	1478.93 
	31% 
	5%

	上月同期数据
	126
	34.25 
	4315.69 
	1283.85 
	30% 
	33%

	对比结果（%）
	（活动-上月）/上月*100%
	 （活动-上月）/上月*100%
	（活动-上月）/上月*100% 
	（活动-上月）/上月*100% 
	活动-上月 
	（活动-上月）/上月*100%


活动期间新增会员   12         人

活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	6
	12
	23
	

	数量
	10
	1
	1
	

	剩余数量
	
	
	
	


总结

活动的亮点

答：1.全场满68元省6元  ， 满128元省12元，满238元省23元

    2.针对所有消费者

将非会员转为有效会员的成功经验

     答:3月21日一男顾客到我店买清肺抑火片和慢严舒柠，共61.8元，我们将活动给顾客宣传了，顾客犹豫了半天我又没有的什么买的，药那个买来放到嘛，在经过我们的一番劝说下顾客想了想说给我拿盒芬必得嘛。就这样我们顺理成章的将其顾客便成了会员。
活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

