重庆学习心得---事在人为

太极集团的千人店长大会召开后，让我收益良多，会上我们有机会学习其他优秀店长的成功经验。
金牌店长的：店长强者，店强；店长弱者，店弱；对我的启发特大，因为一个店就相当于一个家庭，家长计划周全的划，对所有的事情有安排，并会让家人更团结。就会散发出更大的力量。
在对药房的参观后，就发现了我们给她们之间的差距，在各个方面都要向她们学习。

特别是团购方面，通过对我们参观的两家店，在沙坪坝旗舰店的店长给我们介绍他们团购政策，是通过刺激员工积极性，和分配任务的方法让店上员工利用休息时间去周边单位联系，和利用自己的关系来联系团购。

在杨家坪龙康店，这个店是一个区域中心店，店长给我们介绍：在团购方面她们有比较固定的老客户。但是她们任然在不断的开发新客户。

她们利用休息时间，不怕累，员工之间的团结协作和众人划桨开大船的精神是我们要学习的。
我们做一笔团购有可能就是我们一个店一个月的销量，夏季是团购的旺季，今年我们不但要把团购任务细化，而且要把团购分配细化，利用多劳多得的原则来刺激员工的积极性。

今年我们店从4月份开始我们就要求我们店上的员工和我自己利用休息时间去我店周围的工地上去询问有没有这方面的需求，和宣传我们太极大药房的各项优惠政策。去的同时，还要给他们带去品赏品，让顾客感受我们的真诚。

今年的团购一定要去得可喜的成绩！！！    民丰西路店张昌永2012.3.30
