 都江堰问道西路店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012.3.19—2012.3.25      
活动主题：  三月养生季，清系太极。         
主要活动内容： 会员专享满68元 128元 238元及省6元，12元，23元。                                                         

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	133
	49.53
	6588.60
	 1901.13
	 28.85%
	15.7%

	上月同期数据
	147
	 35.03
	5150.29 
	1451.32 
	 28.17
	20.4%

	对比结果（%）
	↓9.5%
	↑41.39
	↑27.92% 
	↑30.99%
	↑0.68 % 
	↓23.03


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	133
	49.53
	6588.60
	1901.13
	28.85
	15.7

	上周同期数据
	147
	 37.01
	5441.06
	1920.46 
	35.29
	20.4

	对比结果（%）
	↓9.5
	 ↑33.82
	↑21.09
	   -↓1%
	↓6.44%
	↓23.03%


3、 活动期间新增会员    25   人
2、 总结
1、 活动的亮点
答：一天以顾客进店后说需要关节痛得膏药，在与顾客交谈中发现顾客关节痛其实是骨质增生所致，故从药理出发想其讲解骨质增生的成因，并向其推荐太极专门针对骨质增生的配方穿龙骨刺片+抗骨质增生丸+钙片，在与顾客交谈中得知顾客家中有钙片，故顾客买了3盒穿龙骨刺片和1和抗骨质增生丸后满意离去。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

答：一顾客进店说感冒了需要买感冒药，在结账时，营业员说道，一共XX元，请问先生有太极的会员卡吗？顾客表示没有，店员继续问到，那需不需要办理一张呢，并为顾客讲解了会员的权益，顾客听后欣然接受，办理了会员卡 结账后满意离去。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

