重庆参观的心得

1. 店内POP描绘很生动，适当的图案带给人亲和力，货品陈列有序，整个店堂很明亮整洁。
2. 桐君阁价外收益统一公司管理，门店享有知情权，公司负责洽谈。

3. 贵重药品专人管理，特别是贵细中药，易生虫的，每年定时返回公司养护，不仅是生虫了才返回公司养护，如虫草。虫草按照千分之三的比例报损。
4. 滞销、效期商品公司能处理的品种返回公司，公司不能处理的品种门店自行销售，并分配任务到每个营业员。

5. 门店中药销售主要来源于坐诊医生的处方。同时有养生茶的推荐带动中药销售。
6. 学习了回来，主要是学习桐君阁的药品陈列，调整我店的陈列，打造一个良好的氛围。
