
      2012年中和柳荫店3月工作总结和4月工作计划

           第一部分工作总结

一：中和柳荫店任务完成情况： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	4.9
	5.7
	0.1
	0.38
	0.8
	1.07
	98
	38%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：

中和柳荫店3月任务全部完成，在月初的时候对大家进行任务分解。让每位员工都熟知本月的销售任务，明确目标。

排班的时候尽量考虑，把销售能手带领每位员工，让大家在实际销售中学会如何销售。

3月19号店堂外社区活动宣传。就当天办理会员26名

中和柳荫店3月完成了店堂的分租和装修工作，以及货品的重新陈列。

              第二部分工作计划

一、中和柳荫店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	
	5.1
	
	0.1
	
	0.8
	
	100
	40


中和柳荫店增量措施（1----3点）：

1：中和柳荫店4月的任务5.1万，继续任务分解，让每月前10天，20天进行统计。告知完成度。同上告知奖励政策对员工进行宣传，调动员工积极性。

2继续学习药品的关联销售，真正解决顾客的实际问题。

3对员工进行一次货位考核。

需解决的问题：

    要一台血糖仪和三连櫈（上次公司给我们配送的已坏）


