华泰店总结

此次重庆之行，最大的感受是好的陈列是会自己说话的，它会让顾客情不自禁的购买，而好的陈列并不能只单单依靠店员的陈列。

首先，货架，货架的高度层数。一个货架比较理想的层数为6-7层，这样即使门店货品不是很多但摆放起来也显得比较丰满。货架的端头陈列货品总数最好不要超过4个，我个人认为3个比较理想，配上必要的爆炸花烘托气氛，但爆炸花的个数也必须控制在三个，多了会有分不清主次的感觉。
其次，货品陈列的黄金位置上三排每个品种的陈列面一定要大，这样可以很好的吸引顾客的眼球，比较靠下面的货架陈列以平铺为原则，这样做的好处是可以让顾客站着就可以看到货品的名称规格等，达到了方便性。货品在陈列的时候要注意颜色的协调性和高矮。
再次，货品的标签最好能做到统一，大小样式都统一显的比较专业也比较美观，配上简单的爆炸花或者用药搭配营造气氛。

最后，陈列中最难得就是小瓶子的东西和一些开零卖得药品。让它们不影响整体陈列美观的最好办法就是用固定的东西盛，这样即使顾客打乱了但任然在那个器皿里对于整体的美观不会有太大的影响。
