
活动总结

1、 数据统计

	
	活动日期
	同期相比（纵）
	同期相比（横）
	增长比率

	活动时间
	2012年3月19日到3月25日
	
	
	

	客流量
	384人
	334人
	384人
	0.13%

	客单价
	38.41元
	33.26元
	38.41元
	0.13%

	销售额
	14747.73元
	14065.61元
	14747.73元
	0.048%

	毛利
	2601.36元
	5462.72元
	2601.36%
	-1.1%

	毛利率
	0.20%
	0.39%
	0.20%
	-1.95%


分析：在这次活动中我们店的销售要比同期要多682.12没有达到公司规定的10%，一方面是活动没有明显的效果，同时其他同行也在做活动。另一面是厨窗不准粘贴pop因为城管要管。所以销售要比上一周要底。
2、 活动形式： 是否适应本店

建议：这次活动本店没有起到明显效果。
3、 物料准备

1、 DM单400张
到店时间：3月15号
发放时间：3月18号到23号
覆盖范围：大市场。南阳锦成，南阳盛世。石油小区
建议：我们店觉得每次活动有短信通知会员要好的多。
2、 现场氛围营造

POP数量：2张
海报数量：1张
张贴、悬挂位置：收银台上方悬挂1张  店内进门柱子上贴了1张  
3、 建议：无
4、 人员宣传培训记录

是不是店员都了解活动细则：是都了解活动细则。
对活动是否有疑问：无。
4、 费用

预算费用：

实际费用：

华阳正东中街店

