    清江东路        店活动总结
活动性质：公司活动口√   片区活动 口   其他              
活动时间：       2012年3月19日~ 25日       

活动主题：    太极120家直营店盛大开业                   

主要活动内容：   会员专享 ：满68省6元，满128省12元，满238省23元
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	483
	41.2
	19916.19
	5720.2
	28.7% 
	10.2%

	上月同期数据
	453
	40.4
	18301.78
	5417.4
	29.6% 
	45%

	对比结果（%）
	6.6%
	2.0%
	8.8% 
	5.6%
	-0.9% 
	34.8%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	483
	41.2
	19916.19
	5720.2
	28.7%
	10.2%

	活动前周数据
	510
	34.89
	17796.2
	5645.9
	31.7% 
	37.3%

	对比结果（%）
	-5.3%
	18.1%
	11.9% 
	1.3%
	-3%
	27.1%


3、 活动期间新增会员     45     人
2、 总结
1、 活动的亮点
1 给前50名会员通过发短信或打电话的方式告知了顾客活动内容

2 有特价商品吸引了部分顾客,他们不光进店买了特价品种外,同时消费买了许多非特价商品,以此带动了部分销售.

3 立买即省活动让顾客觉得很实在，吸引力较强。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

有位阿姨刚开始买感冒药,已经有45的消费,我们给她说了活动后,她不仅办了一张会员卡,而且还东凑西凑买了其他的东西,购满68元钱后参加了活动后离开。而且顾客反映这个活动较实在。
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