  都江堰奎光路中段  店活动总结
活动性质：公司活动 ˇ   片区活动 口   其他              
活动时间： 2012年3月19日—2012年3月25日 

活动主题：       春 季 养 身 季              

主要活动内容：会员享受买省活动、春季养身
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月12日~18日与2012年3月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	302
	29.75
	8970.85 
	 2772.83
	 30.91%
	2%

	上月同期数据
	353
	 25.33
	8939.75
	2513.81
	 28.12%
	9.06%

	对比结果（%）
	-14.4%
	17.44%
	0.35%
	10.30%
	9.9%
	-77.92%


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	302
	29.75
	8970.85  
	2772.83 
	30.91% 
	2%

	上周同期数据
	325
	  30.6
	9964.41  
	  2881.72
	

 28.92%
	6%

	对比结果（%）
	-7.07%
	-3.09%
	-9.97%
	 -3.77%
	 2%
	-66%


3、 活动期间新增会员   10   人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	
	
	
	

	送出数量
	
	
	
	

	剩余数量
	
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点 

现场买省活动更能吸引重视价格的消费者、不重视价格的消费者也很满意。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验
与顾客拉家常，让顾客办理会员卡、

3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

主观原因、

（1） 、活动宣传力度不够
（2） 、流动人口较大、DM单的价值未体现出来

（3） 、活动期间特价品种拉低毛利、直接买省活动共计36笔、买省活动金额共计320、对销售总额有一定的影响
（4） 、店堂内活动氛围不浓、货品陈列未能勾起顾客的购买欲望，影响销售
客观原因：活动期间阴雨天气影响到的客流量，导致宣传不到位。
下次活动一定加倍做好 :1、店堂内、外活动氛围的打造;
                      2、加强活动宣传力度、风雨无阻;
                      3、充分利用一切可以利用的人力资源和物力资源.
