                       重庆店长会总结

本次重庆之行感触至深，在会上听其他店长分享他们的优秀经验，我意识到一个店要做大做强与我们坚持不懈的努力和团队力量是分不开的。要集中团队的智慧，齐心协力的前进我们的店才能稳中求胜。
在参观桐君阁大药房后，我强烈的感受到现我们店的陈列、POP和爆炸签包括价签等还需要做很大的改变。进入桐君阁大药房的第一感觉-----赏心悦目、温馨舒适。
· 他们的货品陈列整齐、高矮一致、货品陈列很丰满。

· 货架端头货品陈列有新意、整齐；花车和堆头陈列也相当有技巧，很好的体现出产品的优势。
· 处方柜、玻璃前柜货品陈列相当整齐，各柜无空缺，无空价签，完全做到了一货一签，货签对应。
· 摆盘中药与中药袋装区货品陈列整齐，巧妙的运用POP、爆炸签列举出该中药主治功能、各类汤头等，配合装饰花。能很大程度上激起顾客购买欲。
· 店内装饰特温馨、有新意。POP与爆炸签的运用很到位，POP的书写也很生动，巧妙的运用图画与文字的结合，让POP能说话，更能起到促销作用。
· 价签全部由打码机打印，显得格外规范，各货架无空价签。
· 分类标示整齐、美观。
· 店内无空白墙，货架上面的空墙由厂家广告、企业文化等全面覆盖；看不到柱子，柱子靠卖场的面全做成货架用于货品陈列，上面部分是产品广告等。
学习了桐君阁大药房的关于店内陈列等一些优点，我把在重庆照的照片与店内同事分享与探讨，让我们学到不少经验，决定逐步对店内陈列等进行全面调整、优化。下一步我也将让店内每人都练习写POP，大家集思广益，一起出谋划策，争取把我们店的陈列上一个档次。
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