3月27日心得体会
3月27日怀着激动的心情来到了江北旗舰店，国康药店。走近店内首先映入眼帘的是丰满的货架以及摆放整齐的货品。

来到店内我主要针对本店的团购方面进行了解与沟通着以下几点体会：

任务分配：总任务由店长分配到组长，组长分配到店员，每个员工包括店长都有相应的任务。

销售来源：1各自根据自己的具体任务联系亲戚朋友。2利用业余时间上大型企业推销。
销售品类：1夏季清热解毒，菊花 正气液 玄麦颗粒等。 2冬季炖品 大枣 阿胶等滋补类的。

销售提成：1自己的团购提成自己得2完成一定金额公司另外奖励。
通过对上述2个店的参观看到了自己的不足点，学习到了货品的摆放，店堂的装饰，POP的书写，季节品种的陈列，活动的宣传方式，橱窗的利用，花车的陈列摆放，以及收银台的巧妙利用等一些值得学习的地方。
