优秀店长推荐表
	姓名
	唐雪梅
	性别
	女
	出生年月
	1989.11.13

	政治面貌
	党员
	学历
	大专
	所在门店
	龙潭西路

	主要事迹
	自2010年11月担任龙潭西路店店长以来，门店在我及全店人员的一年努力下各方面均有明显成长，
一：销售业绩一直呈上升趋势，门店自开业的第一季度销售仅为9.3万元，第二季度增长至19.5万元增长率为52.3%，第三季度销售额增长至23万元增长率15.2%，第四季度增长至26万元增长率为11.5%，门店毛利率一直平稳保持均在30%以上。为提高门店竞争力，我门店对周边药店及诊所进行过多次调查，根据调查结果分析后门店采取了与其打品牌战的策略（周边药房以私人药房为主，专业水品低，服务态度差，药品品质参差不齐，药品种类不丰富，诊所不能刷卡），利用我们太极的名气吸引顾客，以热情周到专业的服务留住顾客，这也取得了良好的效果。

二 目前门店会员人数每月均保持在一百人以上的增长速度；
三为完成门店夏季团购，执行公司大战红五月的精神，我店积极行动，我将门店人员分为两人一组，把周边的企事业单位进行区域划分，每个组利用下班时间对自己所划区域进行团购情况调查，经过一个夏季的努力，我店达成大小团购金额累计在一万元左右，虽然离公司下达任务有一定差距，但是在总结经验后，来年相信会做的更好。

四 再有我在门店自行组织的社区及小型活动也都取得较好的活动效果，在活动前一个星期我们将进到要做活动的小区与物管（与物管关系较好）一起给业主提前公告，将自己手写pop贴在小区公告栏和门店橱窗，同时要求门店员工在这一周销售中对活动内容和活动时间给进店顾客做宣传，在活动的前2天对门店会员筛选后重点客户采取了挨个打电话通知，一般会员均是用私人手机给顾客发的短信，经过这些前期准备，我们的活动效果明显，其中11月5日社区活动店外销售一千元，12月14日活动在店内进行，当日销售达七千四百元，是相较平日销售增长161.5%，而且活动部仅是销售的增长，还有我们受到了周边社区居民的欢迎，目前她们还有主动询问下次活动时间的情况；公司及厂家组织的各类学习均积极参与，门店现场销售气氛浓厚，员工工作积极性高。门店全年无安全责任事故。
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