   三江  店活动总结
活动性质：公司活动 v   片区活动 口   其他 

活动时间：       2012年2月23日~29日
活动主题：   太极大药房    关爱您健康                    
主要活动内容：1、活动期间免费成为会员；
2、活动期间会员消费满38元送3元券；满58元送5元券；满88元送8元券，满148元送15元券;

3、会员特价（15个单品特价，5个组合特价）；

4、密语花香活动——买一送一（体验装），买二送一或消费满158元送价值38元便携装。        5、参茸贵细全线8.5折起；

6、春季养生茶
数据分析
活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年2月23日~29日与2012年1月23日~29日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	568
	45.9
	26104.1 
	 8952.13
	 34.29%
	76.07%

	上月同期数据
	466
	 42.5
	19821 
	 7427.7
	 37.47%
	45.48%

	对比结果（%）
	21.89%
	 8%
	31.7% 
	20.52% 
	-3.18% 
	30.59%


1、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	568
	45.9
	26104.1 
	 8952.13
	 34.29%
	76.07%

	上周同期数据
	573
	40.27 
	23075.4 
	 7925.16
	 34.34%
	64.36%

	对比结果（%）
	-0.8%
	 13.98%
	13.13% 
	12.96% 
	-0.05%
	11.71%


2、 活动期间新增会员     68     人
3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	3元券
	5元券
	8元券
	15元券
	密语花香体验装

	送出数量
	46
	47
	44
	23
	0

	剩余数量
	74
	73
	76
	41
	40


1、 总结
活动的亮点1、大力发放宣传单；

2、绘制pop宣传海报；

3、将宣传海报粘贴于门外显眼处；

4、热情接待，给每位进店顾客口头宣传；

5、免费为进店顾客办理会员卡，同时发展了新会员；

6、以堆头形式摆放赠品进行活动宣传；
7、用pop以及爆炸花标示了所有特价品种。
1、 将非会员转为有效会员的成功经验

免费为进店顾客办理会员卡，宣传力度大，给每位办理会员卡的顾客宣传成为我们会员的优势，能享受到的优惠等，让顾客满意！
2、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

