崇州中心店2012年如何提示销售

1、 提升销售人员积极性，接待顾客积极，做好服务。
2、 社区活动，宣传企业文化，提高进店人数。
3、 会员管理，最大化发展新会员，让会员使用率达到50%以上。

4、 丰富中药贵细品种及医疗器械，提升销售人员中药贵细及医疗器械销售知识。

5、 加强处方并重销售，抓重点，联合用药。

6、 加强收银台一句话服务，提升再次消费。

7、 加强品类管理，随时关注品种动销率，控制库存。

8、 督促团促任务完成。
9、 加强营业员销售技巧及主动销售。

10、 促销人员管理，连续3月销售排在最后的劝其离职。
