2月促销活动细则及相关要求

活动时间：2012年2月23日~29日

活动门店：119家门店（旗舰店不参加）

活动针对客户群体：会员

活动内容：

1、 活动期间免费成为会员

2、 活动期间会员消费满38元送3元券；满58元送5元券；满88元送8元券

注意事项：1、特列品、贵细不参加活动

          2、单张收银小票不拆分、不累计。（eg:消费38~57元之间送3元券，消费58~87之间只能送一张5元券，不可送2张3元券；消费满88以上的只能送8元券。）

          3、代金券使用时间为：2012年3月1日~3月15日

          4、代金券的使用方式：单次消费只能使用一张抵用券

POP要求：主线活动一个内容一张POP

三、会员特价（15个单品特价，5个组合特价）——见附件清单

注意事项：1、特价清单里面注明重点门店和非重点门店单店单日的限制数量

          2、如门店在活动期间内，特价单品超数量销售，请自行补差价。

          3、为控制数量，15个单价品种由门店做手工折扣

          4、5个组合特价由营业部做入前台系统，操作和以往一样。

陈列要求：1、划分一个区域或专区陈列展示。

          2、15个单品特价旁，最好陈列想对应的药品，在跟顾客推荐的同时可实现关联销售。

POP、爆炸花要求：1、门店自行选2~3个单品特价作为店内宣传，一个单品特价一张POP。

                 2、门店自行选2个组合特价作为店内宣传，并写出功效。一个组合一张POP。

3、每个特价品种都使用醒目的爆炸花作为提示 

四、密语花香活动——买一送一（体验装），买二送一或消费满158元送价值38元便携装。

注意事项：1、蜂蜜4连装（ID号：108141）不参予本次活动

          2、公司选了24家门店做此项活动，赠品清单为附表三。

陈列要求：专区陈列

POP要求：POP写清楚会员消费满66元送价值18元纯天然蜂蜜；满158元送价值38元便携装蜂蜜。

五、参茸贵细全线8.5折起

POP要求：有贵细的门店请书写一张此项活动的POP

六、春季养生茶

内容：1、抗亚健康养生方（心脑血管预防）：三七10g、丹参10g、山楂20g、何首乌30g

功用：活血化瘀，促进血液循环。用于高血压、高血脂等心脑血管疾病的保健预防

推荐价格：12.1元（三七7.3元；丹参0.6元；山楂1.2元；何首乌3元）

2、塑身养颜方：绞股蓝10g、何首乌30g、山楂30g、红参10g

功用：用于因脂肪过多引起体重增加的人群，可起到降脂，补气血的功用。泡水代茶饮。

推荐价：15.8元（绞股蓝1.2元；何首乌3元；山楂1.8元；红参9.8元）

注意事项：1、根据以上配方，门店搭配并包装

陈列要求：有条件的门店可设专区陈列，没条件的门店建议陈列在收银台区域，用一句话销售模式进行销售。

POP要求：一个内容一张POP

