
温江和盛周年庆活动总结

1、 数据统计

	1.13-1.22
	活动日期
	上月同期相比
	增长比率

	客流量
	360
	335
	7.4%

	客单价
	35.6元
	33.5元
	6.2%

	销售额
	12816元
	11226元
	14.1%

	毛利
	4406.5
	3827.9元
	15.1%

	毛利率
	34.38%
	34.1%
	0.8%

	
	
	
	


2、 促销活动力度
1、 DM单发放
覆盖范围：周边小区及菜市场，且分两次发放
2、 现场氛围营造

POP数量：3张
海报数量：1
张贴、悬挂位置：橱窗及花车
并用气球进行氛围营造
3、 人员宣传培训记录：在1.11对门店所有员工进行了本次活动的宣传与培训
是不是店员都了解活动细则：都了解
对活动是否有疑问

三、会员占比：21.8%          非会员：79.2%
四、赠品发放数量 

体验装：24

便携装：10

椴树花蜂蜜：3

建议：限时抢购效期品种活动不理想，对于效期品种的活动，可以不限时间进行折扣销售

      活动赠品可以分城区和乡镇的形式进行赠送，送一些乡镇上觉得实用的。
      会员积分当钱花的活动效果不是很明显

