三江店2012年1.13-1.22周年庆活动效果统计

一、销售数据分析：1、活动期间销售 38407.9元  ，上月同期销售 30552.32元       ，增长 25.71   % 
2、活动期间毛利率 32.31%    ，毛利额 12410.96元     ，上月同期毛利率 30.88%    ，毛利额 9434.46元  ，毛利额增长 31.55    % ；
3、活动期间交易笔数 903    ，客单价 42.53元    ，上月同期交易笔数 651    ，客单价 46.93元   。

二、活动期间会员销售占比：活动期间销售：38407.9元，其中会员销售：23980.59元，占总销售比：62.44%
三、赠品发放数量：
1、 满38元送纯天然蜂蜜（蜜语花香）体验装一袋（价值18元）已送：200袋，还剩余：40袋。
2、 满88元送便携式洋槐花蜂蜜（蜜语花香）一盒（价值38元）已送：26盒，还剩余： 0盒。
3、 满148送纯天然椴树花蜂蜜（蜜语花香）一瓶（价值66元）已送：39瓶，还剩余：1瓶。
四、限时抢购效期品种效果：无销售记录。
五、本次促销活动力度、意见：1、大力发放宣传单；

2、绘制pop宣传海报；

3、将宣传海报粘贴于门外显眼处；

4、给重点会员电话通知；

5、给每位进店顾客口头宣传；

6、免费为进店顾客办理会员卡，同时发展了新会员；

7、以堆头形式摆放赠品进行活动宣传；
8、用pop以及爆炸花标示了所有特价品种。
活动建议：1、顾客反映本店的活动赠品不丰富，不是很实用，建议可以进行直接买省或者只要在本店进行了销售都适当送些小礼品，周边其他药店也在进行此类似的活动;
2、建议效期品种不应用于以抢购的活动形式进行销售，这样反而引起顾客的多疑；
3、活动期间赠品应充足，以免顾客认为活动存在欺骗行为，来买药了赠品就没有了；
4、顾客建议公司一年至少应该进行1、2次，会员积分换礼品的活动。
