 枣子巷店活动总结
活动性质：公司活动 eq \o\ac(○,v)   片区活动  其他              
活动时间：  2012.11.19--30                 

活动主题：初冬进补，惠聚太极                  

主要活动内容：会员95折后满38省3元，满68省6元，满98省9元；

中药养生特惠，买赠，会员特价，品牌立减等
数据分析

1、 活动期间与11.1-7日平均销售同期数据对比（Eg：2012年11月1日~7日与2012年11月19日~30日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	86.7
	37.8
	3277.48
	975
	29.89%
	50.23%

	同期数据
	83.7
	31.25
	2615.3
	884.42
	33.81%
	27.53

	对比结果（%）
	13.36%
	-10.03%
	-1.99%
	18.64%
	4.59%
	12.68%


2、 活动期间新增会员  57人，对比活动前7天办理会员卡23人
1、 总结

1、 活动的亮点

对于一些顾客折扣后还未达到上一个买省的，他会再买点药品，已达到买省，提高了客单价。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

鉴于此次活动只针对会员才参加，对于消费38元以下的顾客，对他介绍此次活动，办理会员卡进行折扣，刺激了顾客的消费，同时也办理了会员卡
