              11月冬季进补活动销量未增长原因分析

   11月活动已结束，根据我店销售数据分析，销售未增长20%，具体分析原因如下：

   1：活动期间客流量有所减少，是因为我店忽视了菜市场这一重要人气聚集点，DM单发放面比较狭窄，就周边2个小区以及进店顾客。

   2：社区活动时间未选到黄金销售时间段，所以错失良机。

   3：因我店周边大部分是固定的居民，由于冬季进补活动前几天做了送鸡蛋活动，所以影响力不是很大。

   4：门店员工宣传力度不够，对活动得细则没有牢牢记在心里。

   5：会员的回访工作做得不是很到位。

需改进的地方：下次活动扩大宣传范围，并且尽量能进小区做活动，做宣传，起到二次消费的作用。争取在下次活动能上量20%。

