清江东路店11月公司买省活动总结

通过11.19-11.30日会员先9.5折再省相应金额的活动，我们比11.1-11.7日日均同比增长了35.6%，分析如下：
1、通过pop宣传活动内容，在橱窗，收银台等醒目的地方分别贴了活动内容，以此刺激顾客消费。
2、因为是先打9.5折然后再直接省钱，还是很吸引顾客，特别是针对买保健品满300就直接要省70多元，比平时划算挺多，所以有许多顾客就趁机多买点平时常备的品种。
3、活动后2-3天销售比较好，所以大家都有信心能拿到公司的奖金，以此后面销售氛围比较好，大家都齐心协力的向着目标奋斗。

4、由于我们店人流量相当晚上比早上多，所以特定安排了销售能力稍强的人上下午班，以此提高了销售。
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