1、 活动的亮点

本次活动的促销力度大，让很多有购买欲望的顾客觉得不划算.但是还是对顾客起到了一定吸引力..由于我们店不太适合这种活动毛利和销售均有下降下次活动药师能搞卖省我想效果应该要好些.

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

告知顾客要享受次优惠，就要办理会员卡才能享受主要是老会员参加的多.

3、 活动期销售未提升5%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

有            
这次活动由于我们前期有活动和停电俩天的原因导致销量为增长到5%.还有就是前期活动过于频繁.顾客对活动不太感兴趣.活动内容过于复杂.
下次活动我们一定我们一定提前提前通知顾客活动内容提前发放宣传单并在活动期间做社区活动.并把任务分配到人头努力完成.
