金丝店2012年11月工作总结和12月工作计划

           第一部分工作总结

一：门店任务完成情况：（单位：万元） 

	月份
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	新增会员人数
	会员消费占比

	10月
	10.2
	10.72
	1.14
	0.97
	1.71
	2.2
	61
	27.1%

	11月
	10.2
	10.66
	1.17
	1.2
	1.71
	
	51
	31.1%

	增减
	0
	-0.6%
	2.63%
	23.7%
	0
	
	-16.3%
	4%


二：11月动销品种和不动销品种的分析总结： 
  10月份不动销品种388个，11月份不动销品种330个左右（包括中药和部分医疗器械类产品），通过自行努力销售的方式较少了部分不动销品种
三：11月销售增长的亮点总结：

第二部分工作计划

一、门店计划指标：（具体的数据按公司下达的12月份任务指标）
	门店
	总销售计划指标
	中药计划指标
	集团计划任务
	新增会员人数
	会员消费占比

	
	12.62（13.54）
	1.32
	2.05
	80
	32%


二、12月增量措施：

1、利用店上的赠品做一些买赠活动，带动销售
2、加大美美的宣传，积极宣传买7送8活动，电话回访了解之前购买美美的顾客用后情况
3、抓住补益旺季，买满精制中药及贵细38元以上可享受8.8折优惠
三、需解决的问题：

