     土龙店 2012年11月19日----11月30日  活动总结
活动性质：公司活动 口√   片区活动其他              
活动时间：  2012.11.08---2012.11.15                  

活动主题：    初冬送温情，健康伴您行           

主要活动内容： 1、惠及太极，会员买药生省省省2.初冬进补，传统中药养生3.健康双倍积分双倍4.会员礼遇，特价专享5.品质特惠（买省）6.优质生活，品牌立减7.我健康我主张
数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年11月08日-15日与2012年10月08日-15日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	622
	43.74
	27206.44
	
	
	

	上月同期数据
	613
	42.77
	26219.83
	
	
	

	对比结果（%）
	1.47%
	2.26%
	3.76%
	
	
	


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。本次活动11月08日—11月15日比较10月31日—11月07日销售
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	622
	43.74
	27206.44
	
	
	

	上周同期数据
	601
	38.8
	23322
	
	
	

	对比结果（%）
	3.49%
	12.73%
	14.02%
	
	
	


3、 活动期间新增会员 62 人从11月19日—11月30日
1、 总结
1.活动期间新增会员62人，平均每天新增会员5人， 总体销售上涨14.02%，其中买省活动队毛利有一定的影响。
2、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？
1. 活动前期在门店周边发放DM单，对门店重点会员进行短信电话通知。

2. 活动期间对进店的每位顾客都将活动宣传到位

3. 收银台进行好一句话服务，刺激顾客消费

4. 在下次活动中我们将做好活动的陈列，做好宣传，争取上升15%
