旗舰店周末活动方案大纲

一、活动主题：冬季养生活动（进店凭DM单和收银小票免费领取冬至汤包）

二、活动时间：12月22-23日

三、活动地点：旗舰店门口

四、参加厂家：8个（绵阳、瑞元、鱼跃、丽珠、沙普艾斯、千林、天胶、美美）

厂家支持见附后。

五、宣传方式：

1、会员短信（太极大药房年终大特惠，精选畅销商品的五折销售，抽大奖，免费送冬至汤料。）

2、进社区发DM单和张贴海报。

3、网上宣传（冬季养生节内容）。

4、联系糖友会（蜜语花香蜂胶优惠）。

六、活动内容：

1、股份公司冬季养生文化节所有活动内容。

2、赁DM单和收银小票免费领取冬至养生汤包

3、器械、微姿、理肤泉满300减60元。（其它活动都不参加）

4、50个超低价商品（其它活动都不参加）

5、5折专卖区（其它活动都不参加）

6、凭DM单9折优惠（（其它活动都不参加）

7、参茸贵细：（在8.8折的基础上厂家给政策）

（1）虫草买一斤送一斤白燕。

（2）天麻：买一斤送半斤

（3）西洋参：买一斤送半斤

（4）鹿茸：买一斤送半斤

（5）石斛：买一斤送半斤

七、活动费用预算：（合计18000元）

1、占道费：2000元/天*2=4000元

2、汤料包：3.5*2000袋=7000元

3、DM单、海报：500元

4、推拿师：2人*200元/天*2天=800元

5、医生义诊：2人*200元*2天=800元

6、会员短信费：200元

7、其它费：1800元

8、网上广告：4200元（10天）

