送仙桥店活动增量措施
1、 抓会员，我们将把在我们店消费的中端消费会员300名发往营业部，给他们发信息通知。也将筛选出我们的重点会员40名自行打电话通知。

2、 加大对营业员的培训工作，我们将结合本次活动内容，对大家进行一个系统的培训，对个类套包及重点单品进行培训，并将考核文件对大家培训。

3、 我们也将对门店的排班做相应的调整，根据销售能力的不通进行互补搭配。并将销售任务下到位。
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