广场活动总结

一、本组目标：每天销售25个艾灸盒或艾灸棒，实际周六完成艾灸盒11个，艾灸棒2个，65元的纯艾条8个，39.6元的艾条1个。

2、 本组这次活动的亮点：1、在活动现场周围100米处发宣传物料，让过往人群很容易就看到我组设立的宣传点，愿意走过来看看；2、我组将厂家的推拿师傅分散在宣传点的四周，这样很容易引起过往人群的好奇，前来询问，增加人气；3我们的工作人员会在排队等候推拿的顾客当中选取部分顾客，给他们试用我们的艾灸，让顾客等待推拿，并不断的顾客讲诉艾灸的好处，使其对艾灸产生兴趣。
3、 本组在这次活动当中存在的问题及建议：1、在推销艾灸的过程当中发现我们的艾灸盒与厂家的试用装艾灸盒相混，无明显标示，事后也没有在双方都在的情况下当场盘点双方带货来的数量，导致数量不清楚，只能通过我们的销售来估计数量，希望以后厂家的货品能与我公司的货品区分开，至少在货品上做明显的标识；2、一开始没有明确是我组单独收钱还是交由收银台，导致钱上面和货上面的混乱，甚至于还出现长款的情况，希望以后明确一种收银模式不变；3、每个组都在卖我组的艾灸盒，但是我们没有票，算不出来艾灸盒是卖了还是掉了，盘点不能明确数量，希望以后每组货品本组还是应该留一张小票，以备最后盘点货品用。
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