马超东路店活动总结
活动性质：公司活动 ■   片区活动 口   其他              
活动时间： 11.19-11.30   

活动主题：  初冬进补  惠聚太极     
主要活动内容：会员购药省省省，活动期间天天会员日9.5折，折后再省
满38元省3元，满68元省6元，满98元省9元，满178元省20元，满298元省40元，满300元省60元，单张收银票最高省60元

1、 数据分析
1、 活动期间（11.19-11.30）与11.1-11.7期间的日均销售作对比
	
	日均销售
	日均毛利
	日均毛利率

	活动期间数据（11.19-11.30）
	1905
	569.8
	 29.9%

	对比时间段数据（11.1-11.7）
	1862
	544.6
	29.25%

	对比结果（%）
	2.2%
	4.4%
	6.5%


2、 活动期间新增会员 46人

2、 总结：活动没有达到增长的效果，没有完成最低5%的增长率，美肌系列套包，天胶，艾灸系列都没有完成，唯一只有美美完成了任务。
3、 原因分析如下：






1、因为隔壁芙蓉的开业，对我们还是产生了不小的影响，10月份的每天平均销售在2601元，11月的每天平均销量在2055.5元，平均每天下滑了545.5元，客流量由10月的
1860笔下滑到1640笔，客单价由10月的42元下滑到37.6元，10月每天交易笔数是62笔，11月每天平均交易笔数是：54笔，平均每天减少了8笔。
                2、在活动期间隔壁芙蓉也在搞活，每天前5名进店就送鸡蛋，特价比我们低，我们折后的价钱比他们的卖价都还贵，就在隔壁，很多顾客都是进来对比价格，那便宜就在哪买。
               3、员工积极性也没得以前搞活动的时候高，一个是因为芙蓉开业，这就销售都不好，进来的客流量少，要么进来都是买特价或者便宜的，芙蓉活动力度比我们大，看见罚款力度大，任务较高难完成，没得激情，

