太极大药房“2012冬季养生文化节”促销活动执行细节

活动时间：2012年12月21日—2013年2月8日（50天）

活动内容：

（一）满就送：以下两种形式的活动前后相继进行，会员日也参加此活动

1、满58送5元现金券：此活动从12月21日起即开始执行，门店收到台历或是挂历后即停止。

             A、单张收银条可累计享受，最多限送20张即100元，多张收银条不可累计送券。如单张金额300元的收银条，可送5张即25元券；但多张收银条则不能累积起来兑券。

             B、特例品、贵细不参加送券，系统自动识别；门店需将现金券当现金管理，营业部将发放到各店的现金券入系统赠品库，收银时系统自动计算赠券张数。活动结束后，公司将按系统中的剩余数量回收，数量不够的门店按5元/张进行赔付。

             C、现金券所有门店全场通用，除使用时间外无其他使用限制。使用时，门店以手工优惠形式收银。

D、现金券当日即可使用，使用截止时间为2013年2月8日。

2、满58元送价值70元养生台历（或挂历）1本：此活动从门店收到台历或挂历后即立即执行（初步定于12月28日，以门店实际收货时间为准），会员日也参加。原满58送5元券活动立即停止。

A、单张购买金额在58元以上的收银条，不论金额大小，限领1本。

B、此活动仅特例品不参加，其他所有商品（包含贵细均参加），系统自动识别。台历按现金管理，营业部将发放到各店的台历入系统赠品库，收银时系统自动赠送台历并出库。活动结束后，公司将按系统中的剩余数量回收，数量不够的门店按70元/本进行赔付。

C、为了保证顾客剪下现金券后月历的美观，当月月历页面印制的是下月的现金券，因此1月现金券未印制在台历（或挂历当中），而是单独印制的1张。1月现金券与台历是按1：1的比例配送到门店，因此门店在赠送台历（或挂历时），每本台历（或挂历）需额外加送1月份现金券。

D、台历（或挂历）每月页面附1张5元现金券（7月、12月份为10元），共价值70元，限当月使用，过期或是未到期均不能使用。即1月份券仅能在1月份内使用，2月份券仅能在2月份内使用。

E、台历（或挂历）现金券所有门店全场通用，每张收银条只能使用1张。使用时门店需回收现金券，并按附表1的表格做好登记，按月汇总数据后上报片区，同时上交回收的台历（挂历）现金券。片区按附表2的表格进行填报后上报营业部策划专员，并上交当月门店回收的现金券。

F、如个别门店赠送情况良好，台历配送不够的，请店长向片区经理申请，片区经理在片区内门店进行调配。如片区台历紧张的，请片区经理向营业部策划专员申请，策划专员在片区间进行调配或是安排加印。

（二）游泰国  泡温泉抽奖活动：满58元参加“泡温泉”抽奖，满158元参加“游泰国”抽奖

     1、根据奖项分配，我司泰国游中奖名额2名，泡温泉中奖名额45名，泡温泉地址为成都附近，具体地址再通知。

     2、所有产品均参加赠送抽奖券的活动，满足抽奖条件的收银条不论金额大小仅能领取1张抽奖券，多张收银条不能累计领取。营业部将配送到各店的抽奖券入系统管理，收银时系统自动识别赠送并出库。活动结束后营业部将按系统剩余数量回收抽奖券，数量不够的，门店需按50元/张进行赔付。 

     3、顾客购药后立即发放抽奖券，务必提醒顾客填写好相关信息，当着顾客的面将抽奖联投入抽奖箱，顾客保留留存联，待活动结束后按通时时间统一交回公司。

     4、抽奖时间为2013年2月25日，抽奖地点在成都，届时将请公证处进行公证。抽奖后将电话通知中奖顾客并在所有门店进行公示。

     5、中奖顾客游泰国及泡温泉的时间另行通知。

（三）贵细全场8.8折，折后满2888元送价值120元中药大礼包

     1、贵细8.8折由门店手工折扣。

     2、因股份公司统一策划，折后满2888元的礼品为5L食用油。由于成都地区社保要求，门店不能赠送日化用品，因此我司将赠品统一换成价值120元中药礼包，如顾客有异意，请门店做好解释工作。

     3、120元赠品为本店中药卖品，可由顾客自选，门店将顾客选购的120元中药礼包与顾客所购的贵细一起开销售票，以手工优惠的形式进行折算，折算方式为：先计算顾客购买贵细88折的金额，将顾客选购的120元中药礼包（以零售价计，不打折）与贵细一起开票，然后以手工优惠的方式将整单金额折成先前计算的88折的金额。

（四）冬季养生滋补汤料热卖：1袋9折，2袋8.5折，3袋8折

      1、所有门店必须按海报上的6种配方，至少自包1种汤料进行陈列销售；20家重点店至少自包2种汤料；5家样板店至少自包3种汤料，总店至少自包4种汤料。

      2、对于无货无法自包的门店，请片区经理安排由片区中心店统一要货包装，再分发到其他门店。

      3、各汤料的零售价以各店实际零售价为准，收银时按购买袋数进行手工折扣。

活动要求：公司为门店配送的物料有DM单、海报、现金券、台历/挂历、抽奖券、抽奖箱、货架促销卡、小汽球。

  （一）门店宣传：

      1、公司为门店配送海报有：

A、大海报2张：1张为股份公司统一海报，另1张为满68送70台历的海报，门店收到后立即张贴在店外橱窗。

B、小海报至少1份（3小张），门店收到后需将小海报裁开，与社区协调，张贴到附近社区出入口或是社区报栏。

         2、门店自制POP：

            A、“游泰国 泡温泉，新年奖多多”海报2张，1张贴/悬挂于店内显眼位置，另1张张贴/悬挂在收银台抽奖箱附近。

            B、“满58元送5元”至少1张，张贴/悬挂于店内显眼位置（送台历活动开始后即撤除此活动宣传）。

            C、“满68元送价值70元养生台历/挂历1本”，张贴/悬挂于店内显眼们置，从活动开始即开始宣传，对于顾客有需要的门店可打欠条，来货后通知顾客领取。

            D、“贵细88折，折后满2888元再送120”，张贴/悬挂于店内贵细区

            E、“冬季养生汤料热卖，1件9折，2件85折，3件8折，买得多折得多”，张贴或悬挂在自包汤料陈列处。

         3、门店自制气球拱门，颜色统一要求为红色系。

         4、抽奖箱统一放在收银台。

         5、货架促销卡全部上架，均匀分布。

         6、DM单的使用：

             A、门店收到DM单后，在12月22日以前将60%的数量发放到周围社区的住户（插在门上或是从门缝塞进屋内）。

             B、30%数量的DM单用于门店店外发放。店长每天需指定人员在人流高峰时段到店外及店周围发放。

             C、10%数量的DM单用于销售时宣传发放用。

  （二）本次活动将进行3个系列的考核，请各门店做好备货工作：

        1、灸系列：与11月促销活动考核的品种相同，包括随身灸盒、灸棒、灸柱及灸条，任一商品销售均可

        2、阿胶系列：天胶或是东阿阿胶，任一阿胶销售均可。

        3、自我保健组合套餐：三种不同人群的套餐任一套餐销售均可。

活动考核：

（一）、考核次数：本次促销活动执行时间较长，为了保证促销活动的效果，除门店活动现场考核为一次性考核外，公司将对本次促销活动的日均销售增长及单品销售进行两次考核。第一次考核时间段为2012年12月21日—2013年1月13日，共计24天；第二次考核时间段为2013年1月14日—2月8日，共计26天。每次考核均要按考核办法及标准进行奖励与处罚。

（二）、考核办法及标准：

1、日均销售增长考核：对比数据的日期以随后的通知为准。

   A、奖励：

日均销售增长30%以上的前5名门店奖励500元/店，日均销售增长30%以上的其他门店奖励300元/店，日均销售未上千的门店不享受此项奖励。

日均销售增长绝对值前5名的门店，奖励300元/店。

               B、处罚：

                      日均增长低于5%的门店进行处罚，A类店（含总店）罚款800元/店，B类店罚款500元/店，C类店罚款300元/店。

2、活动现场布置考核：评比方式同11月促销活动评比方式，门店需在12月29日以前将照片发到营业部邮箱。

    A、奖励：评比前5名，第1名奖励500元，第2名奖励400元，第3名奖励300元，第4名奖励200元，第5名奖励100元。

    B、处罚：根据本通知第三大点中的要求评比现场布置不达标的门店，每店处罚200元。

3、单品销售考核：

      三个系列的商品，任一系列商品未销售的，罚款100元/店，2个系列未销售的罚款200元/店，三个系列均未销售的门店则罚款300元/店。

其他事项：

物料由公司统一配送，物料未收齐或是需要调配的，请与营业部杨文文联系。

货品备货、调货问题，请与营业部何微联系。

请总店及其他中药样板店在12月21日前要根据门店自包的汤料种类，向营业部杨文文上报需要制作的滋补汤料展示牌。

                                                          太极大药房营业部

                                                            2012-12-19
