
旗舰店关联销售学习计划
为提升旗舰店员工关联销售意识，降低裸卖率，现针对旗舰店员工（包括营业员及促销）进行关联销售的系统培训。此培训主要将分为三个部分。

    第一部分，从疾病出发。即针对各种常见疾病进行疾病分析，从发病原因，临床表现，治疗药品，日常保健等方面来进行学习。
    第二部分，从产品出发。结合相应疾病的用药，选取我公司重点品种及部分广告品种进行产品的基本知识学习（包括功能主治、禁忌症、产品成分及卖点等）
    第三部分，从实际出发。对于所学疾病知识、产品知识等进行实践，将所学知识应用到销售当中。并由店长、柜组长进行裸卖考核。
    为在最短时间内提升员工关联销售能力，因此以上三个部分应当同时开展。为使所有门店员工均参与到学习，疾病及产品知识拟定每两天学习一个疾病及相应知识，并在学习后立即用于实践，考核方案由店长出台。整体学习计划在3个月内完成。

