双林             店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 （是）   其他              
活动时间：   20121019-----20121025                    

活动主题：    满88元送VD钙                     

主要活动内容：      会员专享、购买满88元送千林VD钙1瓶                                                     

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	939
	40.81
	 38308.07
	 
	 
	34.43%

	上月同期数据
	822
	48.04 
	 39493.28
	 
	 
	37.35%

	对比结果（%）
	+14.23%
	 -15.04%
	-3.0%
	
	
	-7.8%


2、 活动期间与活动前一周数据对比

	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	939
	40.81
	38308.07 
	 
	 
	34.43%

	上月同期数据
	867
	52.78 
	45763.74 
	 
	 
	27.45%

	对比结果（%）
	8.30%
	-22.67%
	-16.29%
	
	
	+25.42%


3、 活动期间新增会员      25   人
4、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	千林VD钙（48）瓶
	
	
	

	送出数量
	52
	
	
	

	剩余数量
	20
	
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
A    POP海报张贴到店堂显眼的位置，门口花车陈列，赠品堆码摆放。
B 凡进店顾客都介绍本次活动、消费满88元送钙1瓶、店员必须向顾客介绍。

2   将非会员转为有效会员的成功经验。
现场办理会员卡，现办现用，马上享受送钙的活动。

3    活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

A、 本次在活动期间与上月相比、销售下降-16.29%、主要原因是上个月有满50元送50的卷，满100元送100的卷，销售比较好，本次满88元送钙的活动，很多顾客对钙不是很喜欢，所以导致销售下滑。

 B、与活动前一周销售相比销售下降了-22.67%，主要原因是上周有虫草接近4000元的销售，还有段姐的熟人买了2000多元的产品，所以导致销售下滑。这次活动很多都是细单，没发掘出大单来。在今后的销售中，我们还得继续加强联合销售，多问，多交流，尽量发掘顾客的潜在需求。
                             代红英
