   双建路     店活动总结
活动性质：公司活动 

活动时间：   2012年10月 19 日到25日  
主要活动内容：全场满88送钙一瓶

数据分析

1、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：3月19日开始活动，活动时间为7天，那就应从3月12日到3月18日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	350
	27.6
	9669
	3304.76
	34.18%
	39.6%

	上月同期数据
	319
	26
	8322
	2589.9
	31.12%
	38%

	对比结果（%）
	9.7%
	6.1%
	16.18%
	27.6%
	3.06%
	4.2%


2、 活动期间新增会员     19     人
3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	千林维D钙
	
	
	

	送出数量
	16
	
	
	

	剩余数量
	8
	
	
	


1、 总结
1、 活动的亮点
1. 我们将赠品陈列在进门口处，顾客进门我们就立刻向顾客介绍店内搞的活动，并告诉顾客这种液体钙吸收好，没有副作用而且这种跟卖品一样，卖品一瓶也要88，通过这样的介绍把握住顾客心里贪便宜的想法。
2. 我们在店内张贴满88送维D钙的pop，并把特价品用pop的形式张贴在橱窗以吸引顾客进店。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

将会员所能享受的优惠及会员权益明明白白清清楚楚的告知顾客，再让顾客明白知道我们太极大药房有很多优惠活动都是针对会员的。办理会员卡后，活动期间就能参与我们的优惠活动。很多顾客都很乐意的办理会员卡。
3、 活动期销售未提升10%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

