      2012年民丰西路店10月工作总结和11月工作计划

           第一部分工作总结
一：民丰西路店店任务完成情况： 
	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	高新区民丰大道西路店
	150000
	161968.55
	2800
	3787.79
	28000
	33733.69
	100
	31%


二：主要工作及增量措施执行落实情况：
例：
1：本月我店由于放大假和人员调动方面的原因，拾我们的销售较上月稍有下降。 
2：在销售方面继续通过病种组方的学习，销售时搭配保健品销售提高客单价和毛利。多销售高毛利品种。
3：本月通过桐君阁的同事对我们的帮扶，指出了使我们的药品摆放和平时工作中我们自己看不到的问题。

注：以上只是给举例给大家看，请根据门店实际情况总结工作及增量措施。
第二部分工作计划

一、民丰西路店计划指标： 

	门店
	总销售计划指标
	总销售实际完成
	中药计划指标
	中药实际完成
	集团计划任务
	集团实际完成
	会员人数
	会员消费占比

	高新区民丰大道西段
	150000
	150000
	2800
	2800
	28000
	28000
	70
	30%


二、民丰西路店增量措施（1----3点）
1：中药方面要多给顾客介绍贵细产品，增加中药销售。并且对上月写计划没有来货的品种继续写计划。
 2：继续用药品搭配保健品销售，增加销售和毛利。

3：益州大道上的同仁堂马上就要开业，我们会轮流去了解他们开业的活动和药品价格情况。
4：公司对D类产品规定销售任务，我们要转变销售策越，多销售d类高毛利品种。

三、需解决的问题：
物资来货太慢了   我店有两月没有来物资，有些急需的东西如：色带，照成我们打的收银条不清楚。
