
黄苑东街店活动总结

活动性质：公司活动 

活动时间： 9月19日----10月07日                      

活动主题：    满送活动                   

主要活动内容：1、全场满50元送50元代金券

 2、全场满100元送100元代金券  
1.  活动期间与活动前期数据对比（9月19日---10月7日数据与8月31日---9月18日数据对比！
	
	销售
	笔数
	平均客单
	毛利
	毛利率
	会员销售占比
	新增会员人数

	活动期间数据
	24754.44
	743
	33.32
	8892
	35.92%
	32.73%
	48

	前期同期数据
	21520.67
	686
	31.37
	7255.9
	33.72%
	23.33%
	26

	对比结果（%）
	15.03%
	8.31%
	6.22%
	22.55%
	6.52%
	40.29%
	84.62%


2.活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券

	总数量（套）
	114
	48

	送出数量（套)
	65
	12

	剩余数量(套）
	49
	36

	回收数量（套）
	9
	3


1、 总结

1、 活动的亮点

1）、此次活动力度较大，通过口头上对进店消费的顾客进行宣传，绝大部分顾客都能接受，基本上差一点满五十或者一百的都愿意再多消费一点达到满送的目的，成功的将一部分非会员转化为会员，销量上涨，客单价上涨。

2）、用券的时候也额外带来了二次消费。

3）、活动期间将一些滞销以及效期也处理了。

2、 将非会员转为有效会员的成功经验

顾客消费的时候就对其宣传活动，讲明会员消费满五十送五十，即办即用，大部分顾客感兴趣，不达五十或者一百的都愿意备用其他的药品凑够，成功将非会员转化为会员。

3、 活动期销售未提升15%以上的门店，原因分析？下次的活动中如何达到要求？

