    怀远店         店活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间： 9月19日——10月7日  

活动主题： 举国同庆、双节有礼  

主要活动内容： 会员全场（除特例品）买50送50（代金券）、买100送100（代金券）
1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年9月19日-10月7日与2012年8月31日-9月18日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1559
	51.34
	80067.62 
	30451.66 
	38.03% 
	50.4%

	上月同期数据
	1389
	 49.31
	 68489.45
	26393.22 
	38.53% 
	51.1%

	对比结果（%）
	+12.24%
	 +4.1%
	+16.9%
	+15.38%
	-1.3% 
	-1.4%


2、 活动期间新增会员  68  人
3、 活动期间送出赠品或券的数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元券
	100元券
	
	

	送出数量
	252
	114
	
	

	剩余数量
	258
	66
	
	

	回收数量
	40
	27
	
	


2、 总结
1、 活动的亮点
1）、送券力度比较大，对于用得着的顾客而言很实惠；
2）、刺激顾客的购买欲，也促进了二次消费；
3）、顾客对店内品种更加熟悉，对以后的销售奠定了基础
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

当顾客购满一定额度，加上我们对活动的宣传，然后鼓励他办理会员卡，并为其详细讲解会员所享受的权益，特别是当其购买的产品中有特价的时候我们会点出，并说明一样药实际就给他们优惠了多少，这种看的见的实惠顾客都是比较喜欢的，下次他虽然没有买会员特价的产品，但是她会不自觉的拿出会员卡，问我们有啥子优惠。
