  三江  店国庆活动总结
活动性质：公司活动   片区活动  其他              
活动时间： 9.19-10.07              

活动主题：  双节有礼        

主要活动内容：     满50送50，满100送100元代金卷                                                

1、 数据分析

1、 活动期间与上月同期数据对比（Eg：2012年3月19日~25日与2012年2月19日~25日数据对比）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	
	
	 
	 
	
	

	上月同期数据
	
	 
	1
	 
	 
	

	对比结果（%）
	
	
	
	
	
	


2、 活动期间与活动前一周数据对比（活动前一周的数据是指活动开始日往前推活动天数的那天起为准。比如：2月20日开始活动，活动时间为10天，那就应从2月10日到2月19日）
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	1437
	48.54
	69760
	23799
	34.12%
	60.91%

	上周同期数据
	1264
	46.27
	57458.8
	 20217
	 35.19%
	60.5

	对比结果（%）
	13.68%
	4.9% 
	20.08%
	17.71%
	-3%
	0.41%


3、 活动期间新增会员     77       人
4、用卷情况
	
	总数
	送劵
	用卷

	50
	360
	249
	45

	100
	138
	124
	24


2、 总结
1、 活动的亮点
A、 活动期间积极宣传我们的活动内容，提高客单价
B、 用这次活动让会员得到实惠，打消顾客认为会员没什么优惠的顾虑
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

A、 利用这次活动，让顾客看到成为会员的优越性，办理会员卡，成为忠实会员
B、 会员有特价，给顾客形成一种低价的心理，吸引更多顾客成为会员。
3、 建议：虽然这次活动很大程度的提高了顾客的购买欲望，也就是说赠送力度大，但是从用卷情况来看，能参加用卷活动的货品存在局限性，限制了顾客的购买，顾客每用卷都会耗费很长的时间，

最终买的不是很如意。建议可以降低赠送力度，让顾客能马上享受到实惠
三江店——喻茂连
2012-10-8
