	时间
	9.19-9.29
	9.30-10.7
	

	笔数
	420笔（每天42笔）
	255笔（28笔）
	

	客单价
	42元/笔
	33.4元/笔
	


一原因分析

1） 销售没有增长到15%，是因为再国庆长假期间外出的人员较多，导致了人流量的下降，销售降低。
2） 备货数量少，国庆期间由于一些品种缺货，导致了有些销售没有成功。
二案例分析：

成功案例：

10月4日时间，有顾客有意进店购买保健品，先购买了倍健的175元的液体钙，但是后来听到我们的送卷活动，马上很感兴趣，立即消费了600多的保健品。并成为了我们的会员。
失败案例：

有位顾客是老会员，在购买38元的时候我们推荐了我们的活动满五十送五十，本来很有兴趣的。但是由于我们指定消费的品种他都觉得不适合。就没有参加活动。用卷的范围有局限性。
