	相关工作
	具体要求
	 进度
	计划完成时间
	负责人

	赠品方面
	1、整理库房赠品，将赠品集中陈列，集中展示。可以多处重复陈列展示
	已完成
	
	王四维

	
	2、结合赠品库存与门店销售情况考虑利用现有赠品作促销活动，如积分换购，积分兑换等


	已完成
	 
	王四维

	会员方面
	抓骨干会员，将现有会员进行分级管理：可考虑分为金卡，银卡，白金卡等，


	
	10月15日
	张蓉

	
	会员生日礼品与增值服务的策划，结合生日会员的性别，年龄，所购商品来策划，如会员生日当天可专享折上折或免费名医义诊等


	
	10月15日
	张蓉

	活动宣传方面
	大型活动可考虑媒体广告宣传


	
	
	

	现场管理方面


	现场医疗器械体验区的设置及专人负责：免费吸氧专区，风湿疼痛患者现场养生灸治疗，血压，血糖免费测试区，会员日店外休息区现场体验等。


	
	10月12日
	张蓉

	
	2、服务台的打造：清理服务台赠品，将品类陈列丰满，pop爆炸贴提示等
	已完成
	
	王四维

	
	3、服务台，收银台，咨询台（糖尿病之家）空白区域的广告宣传，可展示门店活动信息，新品信息，养生信息等。


	
	10月15日
	王四维

	新品推荐方面（归芪生血颗粒）
	产品知识与销售卖点的培训：抓住本品为唯一国药准字改善“三皮”症状特性来推荐，改善皮肤蜡黄，皮肤干燥，皮肤松弛，重点抓住顾客心理。


	已完成
	
	刘霞

	
	Pop广告的宣传重点与措词：掌握易懂，易明白原则


	已完成
	
	张蓉


         旗舰店相关工作安排
