  温江同兴东路店9月  活动总结
活动性质：公司活动 口   片区活动 口   其他              
活动时间：  2012.9.19—2012.10.7                   

活动主题： 举国同庆，双节有礼
主要活动内容：1、全场满50元送50元代金券

    2、全场满100元送100元代金券（特例品除外，单张收银小票最高可送5张）

代金券使用：⑴购指定商品每满100元使用一张50元券，每满200元使用一张100元券 活动期间取消会员日折扣和会员积分。

数据分析

1、 活动期间与活动前19天数据对比（2012.8月31日~9月18日
	
	销售笔数
	平均客单
	收入
	毛利
	毛利率
	会员销售占比

	活动期间数据
	765
	47.42
	36273.54
	12243.02
	33.75%
	29.66% 

	前19天数据
	686
	41.33
	28355.44
	10049.49
	35.44%
	19.17% 

	对比结果（%）
	11.52%
	14.74%
	27.92% 
	21.83% 
	-4.77% 
	54.72% 


2、 活动期间新增会员    82     人
3、 活动期间送出赠品数量以及剩余实际数量

	赠品名称
	50元健康养生卷
	100元健康养生卷
	
	

	送出数量
	84张
	19张
	
	

	剩余数量
	126张
	29张
	0
	

	回收数量
	11张
	6张
	
	


二、总结
1、 活动的亮点
1） 本次活动全场满50元送50元劵，慢100元送100元劵，特价品也包括在其中，这样活动更具有吸引力，顾客得到更多优惠，让会员得到了更多实惠。
2） 活动期间收银台一句话服务很好做，一宣传大部分顾客乐意办理会员卡成为我们的新会员，觉得买了二三十再选点也免费办了会员卡，还得到优惠劵，同时会员消费占比明显增加了。
2、 将非会员转为有效会员的成功经验

1） 利用买送抵扣卷的活动，同时积极宣传我们会员权益，让顾客能更愿意办理会员卡得到更多实惠，乐意成为太极的会员。
2） 利用积分兑换的优惠，比如西洋参饮，100分即可兑换，让顾客能更愿意办理会员卡。

3、活动期同兴东路店销售提升27.92%以上 
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