                                      总结
   时间飞逝，转瞬间来太极已快有一年的时间，从陌生到熟悉。 

   每月我们组织到社区搞活动，都能很好的完成，赢得群众们的一番好评。活动结束后，总结今天活动后对我们店有着什么样的意义，争取把他们发展成为我们店的消费群体 。现今我已经能够正确的面对顾客提出的问题及需求，详细且耐心地向他们传递养身知识，打造出专业的太极，有信誉的太极形象。                                                                 

   公司每月举行的活动，我们都按要求布置好活动现场，设计好关于活动主题的POP.大力的推广促销活动的产品，把太极的健康形象发扬光大。

   从门店的周六请货到周二的来货，我已经完全掌握，处理好来货所遇到的问题，及时避免错误的发生。我现能够独立的完成搭配销售和电脑的日常操作，对店里的规章制度已经掌握。作为质管员，每天做好处方登记，填写好质量管理的相关文件.积极的处理效期.对重点商品的进行养护。对药品的滞销处理方法还是有点欠缺得当，在今后的工作中一定灵活的做好对品种的分析。

   在今后的工作当中，我会严格的要求自己，加强自身的学习，与同事们相处的融洽，在工作中相互的帮助，在生活中互相关心，做一名优秀的销售人员。    
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