温江和盛2012年上量措施

1、加大对门店的宣传，让广大消费者知道我们开通社保刷卡，以名片的形式传发。

2、及时对门店的品种进行清理，优胜劣汰，丰富集团和团促品种。
3、对于顾客订货要做到积极调货，想尽办法满足顾客的需求。

4、会员日和会员卡办理的宣传。进行社区活动，既宣传了我们药房又稳定顾客群。

5、 提高客单价。加强店员的医学知识和联合用药及销售技巧的培训，

6、 收银台一句话服务。问问顾客还有没有需要的。
7、 增强员工交流，继续做好成功、失败案例的分享
