            太极大药房   大邑   片区  内蒙古   店活动总结表

【活动门店】大邑内蒙古
【门店ID、门店类型】719 B
【销售、毛利目标】21200元  6360元
【活动时间】2014年9月27-9.30
【销售数据】

活动期间对比活动前4天 

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	23614.3
	314
	7904.58
	33.4%
	75.2

	活动前4天
	15696.6
	270
	5204.5
	33.15
	58.1

	增长比
	50.4%
	16.2%
	51.8%
	0.75%
	29.4%


活动期间同比去年

	日期
	合计销售
	合计笔数
	合计毛利
	平均毛利率
	平均客单价

	活动期间
	14306.72
	190
	5374.9
	37.56%
	759

	去年同期
	14326.44
	196
	5042
	35.19%
	73.09

	增长比
	-1.3%
	-3.1%
	6%
	5.95%
	2%


【DM单发放情况

	
	领取数量
	发放数量
	回店率
	小礼品（xx）发放数量

	活动期间
	300
	300
	13.3%
	40


【重点单品活动情况】

	
	天胶
	太极钙
	美美
	补肾
	熊胆
	藏药系列
	太极番茄红素胶囊
	补肾防喘片
	锌钙特口服液

	活动期间

销售数量
	2
	1
	2
	6
	7
	9
	0
	2
	15

	活动期间

销售金额
	878.24
	49
	192
	420.2
	68
	408
	0
	28.6
	69O .       59

	活动前4天销售金额
	0
	0
	2
	0
	0
	45
	0
	0
	58

	增减比
	878%
	49%
	192%
	42o.2%
	68%
	80%
	0
	28.6%
	110%


【活动单品销售情况】

	
	制氧机
	维生素EC片
	小儿咳喘灵颗粒
	小柴胡颗粒
	托西尔康
	藿香正气颗粒
	(兴)六神丸
	三七头
	鸿茅药酒

	活动期间

销售数量
	0
	0
	6
	2
	0
	2
	0
	0
	0

	活动期间

销售金额
	0
	0
	37.5
	9
	0
	19.8
	0
	0
	0

	活动前4天销售金额
	0
	0
	0
	1
	0
	0
	0
	0
	0

	增减比
	0
	0
	37.5%
	0
	0
	19.8%
	0
	0
	0


【中医免费义诊情况】

	
	义诊医生
	义诊时间
	义诊人数
	义诊开方数
	销售金额
	毛利率
	义诊费用

	
	
	
	
	
	
	
	


【活动优点】              
1、周围小区家乐福出入口发放dm单 ，并告知顾客凭dm单可免费领取小礼品一份
2、电话通知重点会员，并告知活动内容
3、活动氛围良好，店员积极性高
4、店堂门口熬胶制作阿胶糖，吸引客流
【活动不足与改进办法】

	项目
	现状
	                     改进办法

	1、物资配送方面
	目前较为良好，能及时到店
	暂无

	2、宣传物资方面
	1、暂无
	暂无

	
	2、暂无
	暂无

	3、活动策略方面
	暂无
	暂无

	4、促销活动内容方面
	1.活动力度不够吸引顾客，95%的顾客都喜欢直接省多少钱，更能直观的感觉到折扣 2凭dm的来领取礼品的人数较少大多都是年龄较大的 3.不应限制只有会员才享受此活动，这样的话很多人就为了省钱而要求 办会员卡造成会员卡的浪费
	1.搞买省活动 更能吸引顾客
2.凭dm单来领取小礼品没好大作用，可以买这些让给我们忠实的会员



	5、活动前期培训情况
	提前1天培训活动内容要求店员熟记掌握活动内容并向进店顾客宣传活动内容
	暂无

	6、其它意见或建议
	暂无
	


                                                                    大邑内蒙古店

                                                              2014.。10.3
